
 
 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 



 
 

 
 

  



 
 

 
 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 



 
 

 
 

 

 



 
 

 
 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

LAMPIRAN-LAMPIRAN 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

PEDOMAN WAWANCARA 

 

1. Bagaimana awal mula bapak/ibu menjadi seorang pengusaha fotocopy ? dan 

kapan didirikan ! 

2. Mengapa bapak/ibu tertarik untuk memilih menjadi pengusaha fotocopy 

dibanding usaha lainnya ? 

3. Berapa biaya/modal yang bapak/ibu keluarkan untuk membuka usaha 

fotocopy ini ? dan apakah ada biaya tambahan seperti pembangunan/sewa 

toko  ! 

4. Berapa omset yang bapak/ibu hasilkan setiap bulannya selama menjadi 

pengusaha fotocopy ? 

5. Bagaimana cara bapak/ibu dalam menetapkan harga jual dan jasa dalam 

usaha fotocopy ini ? 

6. Apakah dalam menentukan harga jual dan jasa di usaha fotocopy ini 

mengalami kendala ? 

7. Menurut bapak/ibu apakah dengan harga jual dan jasa yang telah bapak/ibu 

tetapkan sudah sesuai dengan mekanisme penetapan harga ? 

8. Apakah bapak/ibu dalam membuka usaha fotocopy ini sudah mengetahui 

cara menetapkan harga jual dan jasa dalam ekonomi islam ? 

9. Apakah ada tanggapan pelanggan mengenai harga yang bapak terapkan, 

seperti kemahalan dan lainnya ? 



 
 

 
 

Tambahan : Jam buka, visi misi misal ada 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

  



 
 

 
 

 


