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ABSTRAK

Hardianti. 2021.Strategi Pemasaran Dalam Meningkatkan Volume Penjualan
Sembako Pada Toko Grosir Nisa Barito Jaya Di Marabahan Kabupaten Barito
Kuala. Skripsi, Program Studi Ekonomi Syariah, Fakultas Ekonomi dan Bisnis
Islam. Pembimbing: Dr. Zaki Mubarok, S.E., M.Si.

Kata Kunci: Strategi Pemasaran, Volume Penjualan

Tingkat persaingan dalam dunia bisnis menuntut setiap pemasaran untuk
mampu melaksanakan kegiatan ekonomi dengan lebih efektif dan efsien. Kegiatan
pemasaran tersebut membutuhkan sebuah konsep pemasaran yang mendasar sesuai
dengan kepentingan pemasar dan kebutuhan serta keinginan pelnggan.

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui strategi pemasaran yang digunakan
oleh Toko Grosir Nisa Barito Jaya dalam meningkatkan volume penjualan.

Jenis penelitian yang dilakukan adalah menggunakan pendekatan deskriptif
kualitatif. Jenis dan sumber data yang digunakan adalah primer dan sekunder,
sedangkan teknik pengumpulan data dilakukan dengan cara wawancara, observasi
partisipan dan dokumentasi. Analisis data yang digunakan adalah 4P Marketing
Mix yaitu Product, Price, Promotion, Place.

Berdasarkan hasil penelitian yang telah dilakukan, dapat dikatakan bahwa
Toko Grosir Nisa Barito Jaya memiliki strategi-strategi dalam meningkatkan
volume penjualannya yaitu dengan menjual sembako yang bekualitas tinggi,
promosi dari mulut kemulut, mengirim SMS kepada pelanggan setiap kali stok
barang datang, serta mendatangi toko kelontong disekitaran barito kuala untuk
menawarkan produk yang mereka jual.
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PEDOMAN TRANSLITERASI ARAB-INDONESIA

Transliterasi kata Arab ke dalam huruf Latin dalam skripsi ini berpedoman

pada Surat Keputusan Bersama Menteri Agama dan Menteri Pendidikan dan
Kebudayaan Republik Indonesia Tanggal 22 Januari 1988 Nomor 157/1987 dan

0593/1987.
I. Konsonan tunggal
Huruf Arab | Nama Huruf Latin Nama
| Alif tidak dilambangkan tidak dilambangkan
< Ba B Be
< ta’ T Te
& s\a’ s\ es (dengan titik di atas)
d Jim J Je
C h}a’ h} ha (dengan titik di bawah)
d kha’ Kh ka dan ha
] Dal D De
3 2\al 7\ zet (dengan titik di atas)
J ra’ R Er
J Zai z Zet
o Sin S Es
o Syin Sy es dan ye
ol s}ad s} es (dengan titik di bawah)
ol d}ad} d} de (dengan titik di bawah)
b t}a’ t} te (dengan titik di bawah)
h z}a’ z} zet (dengan titik di bawah)
' ‘ain ‘ koma terbalik di atas
£ Gain G Ge
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< fa’ F Ef
a8 Qaf Q Qi
d Kaf K Ka
J Lam L ‘el
p Mim M ‘em
o Nun N ‘en
3 Waw w We
° ha’ H Ha
& Hamzah Apostrof
¢ ya’ Y Ye
I1. Konsonan rangkap karena syaddah ditulis rangkap
RS Ditulis Mutakabbir
o 9Adl) Ditulis al-qudu>s
I11.Ta’ marbutah di akhir kata
a. Bila dimatikan ditulis h
daala Ditulis ja>mi’ah
4% Ditulis Maktabah

(ketentuan ini tidak diperlukan untuk kata-kata Arab yang sudah terserap

dalam bahasa Indonesia, seperti salat, surat, ayat, zakat dan sebagainya,

kecuali bila dikehendaki lafal aslinya).

b. Bila diikuti dengan kata sandang ‘al’ serta bacaan kedua terpisah, maka

ditulis dengan h

Aliaal) dggall

Ditulis

al-maktabah al-jami>lah




IVV.Vokal pendek

Ditulis A
Ditulis I
| Dammah Ditulis U
gL Ditulis Syakara
I8 Ditulis quri’a
(sl Dammah Ditulis yant}iqu
V. Vokal panjang
fathah + alif ditulis a>
1 .
alals ditulis ka>milah
fathah + ya mati ditulis a>
2
) ditulis s}alla>
kasrah + ya mati ditulis i>
3 .
EURRM ditulis syadi>d
dammah + wawu mati ditulis u>
4
25 ditulis studu>r
VI. Vokal rangkap
fathah + ya mati ditulis Ai
1
=90 ditulis Ruwaidun
fathah + wawu mati ditulis Au
2 . . .
Y g3 Qs 8 ditulis wa fir ‘auna z\i al-auta>d




VII. Vokal pendek yang berurutan dalam satu kata dipisahkan dengan

apostrof
TR ?ﬁﬁ Ditulis a’antum asyaddu khalgan

VIll. Kata sandang alif+lam

a. Biladiikuti huruf Qamariyyah

Gyl

Ditulis

al-Qur’a>n

sty

Ditulis

al-kita>b

b. Bila diikuti huruf Syamsiyyah ditulis dengan diidgamkan

el

Ditulis

as}-sjubhtu

5l

Ditulis

as-sa>hirah

IX. Penulisan Kata-Kata Dalam Rangkaian Kalimat

Ditulis menurut

penulisannya

atau pengucapannya dengan menulis

Gl gl e Ditulis birru al-wa>lidaini
Cadd) 13 Ditulis 12\a asy-syamsu
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