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Skripsi dilatar belakangi oleh kenyataan bahwa di Kecamatan Rantau
Badauh Kabupaten Barito Kuala terdapat beberapa desa yang masyarakatnya
memiliki penghasilan dari usaha kayu galam, salah satu pengusaha kayu galam
vang sukses mengelola usaha ini adalah bapak H. Robin dari desa Pindahan Baru
yang sudah kurang lebih 30 tahun menjalankan usahanya. Selain bapak H. Robin,
usaha kayu galam juga di kembangkan oleh bapak Musa dari desa Sungai Pantai,
bapak Sunardi dari desa Gampa Asahi, bapak Ahyar dari desa Gampa Muara. Dari
usaha ini dapat meningkatkan perekonomian pengusaha itu sendiri dan
masyarakat di sekitarnya dalam menciptakan lapangan pekerjaan (Buruh Lepas).

Penelitian bertujuan untuk mengetahui tentang strategi penjualan kayu
galam pengusaha di Kecamatan Rantau Badauh Kabupaten Barito Kuala dan cara
pengusaha kayu galam menghadapi ancaman dan kelemahan dalam penjualan,
serta mengoptimalkan peluang dan kekuatan penjualan kayu galam pengusaha di
kecamatan Rantau Badauh kabupaten Barito Kuala.

Penelitian ini merupakan penelitian lapangan (field research) dengan
pendekatan deskriptif kualitatif. Penelitian ini berlokasi di desa Sungai Pantai,
Pindahan Baru, Gampa Asahi, Gampa Muara Kecamatan Rantau Badauh
Kabupaten Barito Kuala. Teknik pengumpulan data yang digunakan melalui
wawancara, dokumentasi dan observasi.

Melalui teknik analisis deskriptif kualitatif, penelitian ini menghasilkan temuan-
temuan. Strategi pemasaran yang diterapkan oleh pengusaha kayu galam menggunakan
strategi bauran pemasaran 4P, yaitu Strategi Produk, dalam memasarkan produknya
dengan melakukan perluasan produk yaitu produk kayu galam yang ditawarkan beraneka
ragam dengan berbagai ukuran. Strategi tempat dengan memilih lokasi yang strategis
karena berada persis disamping jalan raya (di depan rumah). Strategi promosi
menggunakan beberapa saluran promosi baik yang secara langsung maupun tidak
Iangsung Adapun cara pcngusaha kayu galam menghadapn ancaman dan kelemahan

oo wacnanam sendiri kavu galam, bekerja sama dengan
piigusalia hayu galam d. lmgkungan sekitar, lebih selektif dalam memberikan hutang
kepada pelanggan. Selain itu untuk mengoptimalkan peluang dan kekuatan penjualan
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pemesanan.



