
PEDOMAN WAWANCARA KOPERASI SIMPAN PINJAM
SYARIAH BMT UGT SIDOGIRI CABANG PEMBANTU

KUMAI

1. DATA INFORMAN

a. Nama :
b. Jenis Kelamin :
c. Agama :
d. Umur :
e. Pendidikan :
f. Alamat :
g. Jabatan :

2. DATA PERTANYAAN

1. Darimana  Bapak/Ibu  mendapatkan  dana  untuk  bmt  dan  disalurkan
kepada masyarakat?

2. Produk apa saja yang ada di BMT yang Bapak/Ibu kelola?
3. Apakah ada produk inti dari BMT? Jika ada apa saja produknya?
4. Bagaiamana Bapak/Ibu merencanakan dalam memasarkan produk BMT

kepada masyarakat?
5. Setelah  produk  yang  lama  telah  dipasarkan/dikenalkan  kepada

Bapak/Ibu  tetapi  ada  lagi  datang  produk  yang  baru.  Jadi  apakah
Bapak/Ibu  memasarkan  kepada  konsumen  yang  lama  atau  mencari
kepada konsumen yang baru?

6. Bagaimana strategi Bapak/Ibu dalam menawarkan produk bmt kepada
masyarakat?

7. Strategi  apa  saja  yang  Bapak/Ibu  gunakan  agar  bisa  masyarakat
meminjam dana di koperasi BMT?

8. Bagaimana  Bapak/Ibu  mempromosikan  produk  BMT  kepada
masyarakat?

9. Apakah  ada  syarat-syarat  tertentu  bagi  masyarakat  untuk  meminjam
dana BMT?

10. Bagaimana  Bapak/Ibu  menyalurkan  dana  kepada  masyarakat  setelah
syarat-syarat dari BMT tersebut telah dipenuhi oleh masyarakat?

11. Apakah dana BMT yang dipinjam oleh masyarakat mempunyai kriteria
tertentu (PNS, Swasta,  Pedagang) dengan dana yang ingin di pinjam
oleh masyarakat?

12. Apakah  ada  biaya  administrasi  bagi  masyarakat  yang  meminjamkan
dari dana BMT?



13. Apakah  ada  patokan  dan  kisaran  dana  dari  biaya  administrasi  dana
BMT yang di pinjam oleh masyarakat?

14. Berapa target bagi bmt perbulanya untuk mendapatkan nasabah yang
meminjam dana dari BMT?

15. Seandainya  target  yang didapatkan  oleh karyawan BMT dari  jumlah
nasabah yang diinginkan apakah ada perhargaan dari Koperasi?

16. Seandainya target  tidak didapatkan oleh karyawan BMT dari  jumlah
nasabah yang diinginkan apakah ada sanksinya?

17. Menurut  Bapak/ibu  apakah  ada  kendala  dalam  memasarkan  produk
pembiayaan mudharabah kepada pedagang pasar?

18. Bagaimana  Bapak/Ibu  mengatasi  masyarakat  yang  tidak  membayar
tagihan koperasi setiap bulannya?

19. Seandainya masyarakat tidak mampu membayar utangnya di koperasi,
apakah jaminan yang diserahkan oleh nasabah secara otomatis diambil
oleh pihak koperasi?



PEDOMAN WAWANCARA PEDAGANG PASAR CEMPAKA
KUMAI

1. DATA INFORMAN

h. Nama :
i. Jenis Kelamin :
j. Agama :
k. Umur :
l. Pendidikan :
m.Alamat :
n. Pekerjaan :

2. DATA PERTANYAAN

1. Sejak  berapa  lama bapak/ibu  mengenal  koperasi  BMT UGT
Sidogiri yang menawarkan pinjaman uang?

2. Produk  apa  yang  ditawarkan  BMT  UGT  Sidogiri  kepada
bapak/ibu?

3. Mengapa  bapak/ibu  tertarik  untuk  meminjam  dana  kepada
koperasi simpan pinjam syariah?

4. Apakah ada syarat-syarat tertentu untuk meminjam dana dari
koperasi BMT UGT Sidogiri yang diajukan kepada bapak/ibu?

5. Berapa  lama  bapak/ibu  telah  menggunakan  produk  jasa
mudharabah yang telah bapak/ibu gunakan?

6. Apakah ada keuntungan yang bapak/ibu  dapatkan dari  BMT
UGT Sidogiri?

7. Apakah  bapak/ibu  tidak  pernah  telat  membayar  angsuran
perbulannya kepada koperasi BMT UGT Sidogiri?

8. Seandainya bapak/ibu telat membayar anggsuran perbulannya
di BMT UGT Sidogiri apakah ada keringan maupun saksi dari
pihak koperasi?

9. Apakah dana yang dipinjam di BMT tergantung dari pekerjaan
bapak/ibu ataui sesuai dengan danan yang kita inginkan?

10. Menurut  bapak/ibu  apakah ada kendala  dalam meminjamkan
dana kepada BMT UGT Sidogiri?

11. Apakah setiap bulannya ada event berhadiah dari BMT UGT
Sidogiri?

12. Semenjak bapak/ibu meminjam dana di BMT apakah pernah
mendapat hadiah dari koperasi?

13. Apakah ada kendala bapak/ibu meminjam dana di BMT?



Sertifikat Prestasi Kinerja Keuangan
Tahun buku 2011

Kantor Koperasi Simpan Pinjam Syariah
BMT UGT Sidogiri Cabang Pembantu

Kumai

Pasar Cempaka Kumai



Kegiatan Transaksi Pembiayaan Modal
Usaha Barokah

Proses melakukan penagihan dan
menabung melalui aplikasi Mobile UGT

Sidogiri

Wawancara dengan AO (Account Officer)
bapak Yunus



Wawancara dengan bagian AOAP
(Account Officer Analysis Pembiayaan)

bapak Muhammad Jumairi

Wawancara dengan bagian Kasir bapak
Abdulloh

Ruangan kantor Koperasi Simpan Pinjam
Syariah UGT Sidogiri Cabang Kumai



Wawancara dengan ibu Siti Nurbainawati



Wawancara dengan ibu Qomariah

Wawancara dengan bapak Muhammad
Yatim

Wawancara dengan ibu Masriyah



Wawancara dengan ibu Sawiyah















DAFTAR RIWAYAT HIDUP

Nama   : Chairudin Septian 
Tempat tanggal lahir   : Kumai, 15 September 1995
Jenis Kelamin   : Laki-laki
Status Perkawinan   : Belum Menikah
Agama   : Islam
Alamat : Jl.  Annur  RT05  RW02  Kumai  Hulu,

Kelurahan  Kumai  Hulu,  Kecamatan
Kumai,  Kabupaten Kotawaringin Barat,
Provinsi Kalimantan Tengah

Pendidikan   : TK Pertiwi Kumai
  : SDN 2 Kumai Hulu
  : SMPN 1 Kumai
  : SMAN 1 Kumai
  : UIN Antasari Banjarmasin

Orang Tua
Ayah   : Komarudin (Alm)
Pekerjaan   : Swasta
Ibu   : Hana Rohaida
Pekerjaan   : Pegawai Negeri Sipil
Alamat :  Jl.  Annur  RT05  RW02  Kumai  Hulu,

Kelurahan  Kumai  Hulu,  Kecamatan
Kumai,  Kabupaten Kotawaringin Barat,
Provinsi Kalimantan Tengah

Pengalaman Organisasi : KAMMI UIN Antasari Banjarmasin
: IMM UIN Antasari Banjarmasin
: UKM BD Taekwondo UIN Antasari

Saudara                                                   : 3

                 Banjarmasin, 28 Desember 2018

                             Chairudin Septian


