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LAMPIRAN –LAMPIRAN 

RIWAYAT HIDUP 

A. Data Diri 

Nama : Sri Rahayu 

Tempat dan tanggal Lahir : Bandaraya, 09 Desember 2000 

Agama  : Islam 

Alamat : Jl. Tamban km 22 Desa Bandar Raya Kec. 

Tamban Catur Kab. Kapuas 

Warga Negara :  Indonesia 

Pendidikan : a. SDN 3 Tamban Baru Tengah 

  b. MTS Miftahul Ulum 

  c. SMAN 1 Kapuas Kuala 

Pengalaman Organisasi : Anggota Senat Mahasiswa FEBI Tahun 2020-

2021 

  Anggota UKM Olahraga UNIV Tahun 2019-

2020 

B. Orang Tua 

Ayah : Anang Ardiansyah  

Pekertaan  : Tani 

Ibu  : Sarihat 

Pekerjaan  : Ibu Rumah Tangga 

Saudara : Anak ke-1 (satu) dari 2 (dua) bersaudara 

Nomor Telepon : 085390761428/08225490700 
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PEDOMAN WAWANCARA 

 

Data Informan 

Nama : Sateriansyah Surya Irawan 

Jenis Kelamin : Laki-laki 

Jabatan : Kepala Cabang 

Lama Bekerja : 7 Tahun 

 

List Pertanyaan: 

1) Berapa kali aplikasi Zoom itu digunakan oleh pihak perusahaan sebagai 

media pemasaran digital selama maret 2020 sampai sekarang? 

2) Kapan saja waktunya kegiatan pemasaran melalui aplikasi Zoom itu 

dilakukan? 

3) Apa nama acara atau dalam bentuk apa yang diadakan oleh pihak 

perusahaan Asuransi Chubb supaya mendapatkan peserta untuk masuk 

dalam kegiatan pemasaran digital melalui aplikasi Zoom? 

4) Berapa jumlah peserta yang hadir di dalam aplikasi Zoom tersebut dalam 

satu kali pertemuan/kegiatan? Siapa dan dari mana saja pesertanya? 

5) Bagaimana caranya pihak perusahaan mencari partisipan Zoom sebagai 

media pemasaran digital? 

6) Apa alasan perusahaan sehingga memakai aplikasi Zoom bukan media 

digital lain untuk melakukan pemasaran digital? 

7) Apa target yang mau dicapai oleh perusahaan dengan melakukan 

pemasaran digital menggunakan Zoom? 
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8) Siapa yang bertanggung jawab melaksanakan pemasaran via Zoom 

tersebut? 

9) Bagaimana pertambahan jumlah nasabah sebelum dan sesudah 

menggunakan aplikasi Zoom sebagai media pemasaran digital? Naik atau 

turun? Berapa jumlah nasabah di tahun 2019, 2020,2021,dan 2022. 

10) Berapa partisipan pemasaran digital yang menggunakan aplikasi Zoom 

yang akhirnya jadi nasabah? 

11) Dilihat dari mana pemasaran digital itu jadi dikatakan efektif? Dari jumlah 

nasabah kah atau jumlah nilai penjualan polis, atau bahkan dari total 

kontribusi yang diterima oleh perusahaan. 

12) Minta foto-foto kegiatan saat melaksanakan pemasaran digital melallui 

aplikasi Zoom beserta pamfletnya.  
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LAMPIRAN DOKUMENTASI 

 

 

Dokumentasi 1: Foto bersama Kepala  Cabang PT Asuransi Chubb Syariah 

Indonesia Cabang Banjarmasin 
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Dokumentasi 2: Foto kegiatan Pemasaran digital melalui aplikasi Zoom 
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