STRATEGI PENJUALAN SEPEDA MOTOR BEKAS DI SHOWROOM

YUDI MOTOR BANJARMASIN
SKRIPSI

OLEH
MUHLIS RASIT

@

UIN

UNIVERSITAS ISLAM NEGERI ANTASARI
BANJARMASIN

2023 M/ 1445 H



STRATEGI PENJUALAN SEPEDA MOTOR BEKAS DI SHOWROOM

YUDI MOTOR BANJARMASIN

SKRIPSI

Diajukan kepada Fakultas Ekonomi dan Bisnis Islam
Untuk Memenuhi Sebagian Syarat
Guna Mencapai Gelar Sarjana

Dalam Ilmu Ekonomi

OLEH
MUHLIS RASIT

180105010115

UNIVERSITAS ISLAM NEGERI ANTASARI
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS ISLAM
JURUSAN EKONOMI SYARIAH
BANJARMASIN

2023 M/ 1445 H












PENGESAHAN




vi

ABSTRAK

Mubhlis Rasit. 2023. “Strategi Penjualan Sepeda Motor Bekas di Showroom Yudi
Motor Banjarmasin”. Skripsi, Pembimbing: Dr. H. Sukarni, M.Ag. Pada
program Studi Ekonomi Syariah, Fakultas Ekonomi dan Bisnis Islam.

Kata Kunci: Strategi, Sepeda Motor Bekas, Showroom

Kebutuhan masyarakat akan sarana transportasi pada saat ini sangat
penting.Pilihan penggunaan sarana transportasi sangat beragam jenisnya, salah
satu pilihan sarana untuk mempermudah dan mempercepat waktu tempuh adalah
dengan menggunakan sepeda motor bekas. Sepeda motor bekas yang banyak
diminati masyarakat adalah merk Honda dan Yamaha.

Penelitian ini berfokus pada Strategi penjualan sepeda motor bekas di
showroom Yudi Motor Banjarmasin serta persaingan dalam penjualan sepeda
motor bekas, tujuan dari penelitian ini untuk mengetahui strategi penjualan sepeda
motor bekas dan pengaruh bersaing dalam penjualan sepeda motor bekas di Yudi
Motor Banjarmasin.

Penelitian ini menggunakan penelitian lapangan yang bersifat deskriptif
yaitu peneliti berusaha mengungkapkan fenomena yang tengah berkembang,
dengan cara terjun langsung kelapangan, dalam hal ini Showroom Yudi Motor
bertempat di jalan Veteran Kelurahan Sungai Bilu. Sifat penelitian ini adalah
kualitatif deskriptif. Data yang digunakan dalam mengkaji dan menganalisis
penelitian yaitu data primer dan data sekunder.

Berdasarkan analisis penulis, hasil penelitian ini menunjukan bahwa
Showroom Yudi motor menerapkan 3 strategi menetapkan harga yang murah,
menjaga pelanggan yang pernah membeli, dan melakukan kerja sama. Langkah
ini dilakukan untuk menarik lebih banyak konsumen untuk membeli maupun
menarik perhatian konsumen agar kemudian dapat membeli di showroom “ Yudi”
dan tetap menjaga pelanggan yang sudah diperoleh. Pengaruh persaingan jual beli
motor bekas di showroom Yudi adalah munculnya sistem kerjasama dengan
showroom motor lainnya, kerjasama tersebut dapat mengurangi ketatnya
persaingan antara showroom yang ada di Banjarmasin.
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MOTO

“ Saya tidak pernah bermimpi untuk sukses, tetapi saya ingin melakukannya
untuk sukses.”
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PEDOMAN TRANSLITERASI ARAB-INDONESIA

Transliterasi kata Arab ke dalam huruf Latin dalam skripsi ini berpedoman
pada Surat Keputusan Bersama Menteri Agama dan Menteri Pendidikan dan
Kebudayaan Republik Indonesia Tanggal 22 Januari 1988 Nomor 157/1987 dan

0593/1987.
I. Konsonan tunggal
Huruf Arab Nama Huruf Latin Nama

) Alif tidak dilambangkan tidak dilambangkan

- Ba B Be

< ta’ Te

& sa’ S es (dengan titik di atas)
d Jim J Je

d ha’ H ha (dengan titik di bawah)
d kha’ Kh ka dan

ha

K Dal D De

3 zal Z zet (dengan titik di atas)
2 ra’ R Er

J Zai Z Zet
o Sin S Es
C Syin Sy es dan ye
ol sad es (dengan titik di bawah)
ol dad D de (dengan titik di bawah)
h ta’ t te (dengan titik di bawah)
5] za’ Z zet (dengan titik di bawah)
i ‘ain ‘ koma terbalik di atas
¢ Gain G Ge

o fa’ F Ef

3 Qaf Q Qi

4 Kaf K Ka

Jd Lam L ‘el




a Mim M ‘em
O Nun N ‘en
3 Waw A\ We
® ha’ H Ha
s Hamza Apostrof
h
S ya’ Y Ye
II. Konsonan rangkap karena syaddah ditulis rangkap
35 da Ditulis Mutakabbi
r
(e gadll Ditulis al-qudus
III. Ta’ marbutah di akhir kata
a. Bila dimatikan ditulis 4
daala Ditulis jami’ah
Bl Ditulis Maktabah

(ketentuan ini tidak diperlukan untuk kata-kata Arab yang sudah terserap
dalam bahasa Indonesia, seperti salat, surat, ayat, zakat dan zebagainya,
kecuali bila dikehendaki lafal aslinya).
b. Bila diikuti dengan kata sandang ‘al’ serta bacaan kedua
terpisah, maka ditulis dengan /4

Blgag)) Buid

Ditulis

al-maktabah al-jamilah

IV. Vokal pendek

Fathah ditulis A
Kasrah ditulis I
= Dammah ditulis U
K Fathah ditulis Syakara
A Kasrah ditulis quri’a
3k Dammah ditulis Yantiqu




V. Vokal panjang

Xi

1 fathah + alif Ditulis A
3ald Ditulis Kamilah
2 fathah + ya mati Ditulis A
s Ditulis Salla
3 kasrah + ya mati Ditulis 1
Ll Ditulis Syadid
4 dammah + wawu mati Ditulis U
I9ka Ditulis Sudur
VI. Vokal rangkap
1 fathah + ya mati Ditulis Ai
L XD Ditulis Ruwaidun
2 fathah + wawu mati Ditulis Au
Al 53 G9g My Ditulis wa fir ‘auna zi al-autad

VII. Vokal pendek yang berurutan dalam satu kata dipisahkan dengan

apostrof

Vg &1

Ditulis

a’antum asyaddu khalgan

VIII. Kata sandang alif+lam
a. Bila diikuti huruf Qamariyyah

Ol

Ditulis

al-Qur’an

Q)

Ditulis

al-kitab

a. Bila diikuti huruf Syamsiyyah ditulis dengan diidgamkan

]

Ditulis

as-subhu

5l

Ditulis

as-sahirah

IX. Penulisan Kata-Kata Dalam Rangkaian Kalimat

Ditulis
penulisannya

menurut bunyi

atau pengucapannya dengan menulis

Ol gl

Ditulis

birru al-walidaini
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