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BAB V 

PENUTUP 

 

A. Simpulan 

Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan diatas maka peneliti membuat 

dua kesimpulan dalam penelitian ini sebagai berikut. 

1. Strategi pemasaran jasa pendidikan yang dilakukan MA Muhammadiyah 1 

Banjarmasin meliputi 7 aspek yaitu produk, tempat, harga, promosi, bentuk 

fisik, orang, dan proses. Produk yang ditawarkan berupa program kegiatan 

pembelajaran umum dan keagamaan yang bagus serta ekstrakurikulernya. 

Lokasi dan letak MA Muhammadiyah 1 Banjarmasin sangat strategis karena di 

jalan raya S.Parman dan mudah dijangkau dengan kendaraan umum maupun 

pribadi. Biaya pendidikan di MA Muhammadiyah 1 Banjarmasin terbilang 

murah yang dibebankan sekitar Rp. 6.480.000 yaitu total keseluruhan dari kelas 

X, XI, dan XII, sedangkan satu semesternya Rp. 900.000 yaitu uang komite. 

Adapun program Orang Tua Asuh yang diberikan bagi siswa yang kurang 

mampu.Promosi yang dilakukan oleh MA Muhammadiyah 1 Banjarmasin 

yaitu dengan media cetak, media sosial, kunjungan ke sekolah SMP atau MTS, 

dan kunjungan ke panti asuhan. Serta dengan mengadakan acara seperti warung 

amal dan kegiatan keagamaan lainnya. Fasilitas saraa dan prasarana yang 

dimiliki MA Muhammadiyah 1 Banjarmasin cukup memadai dan menunjnag 

kegiatan proses belajar mengajar. Tenaga pendidik dan kependidikan di MA 

Muhammadiyah 1 Banjarmasin sudah baik dan memenuhi kriteria 

kepegawaian, sehingga banyak dari mereka yang sudah bersertifikat inpassing 
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dan PNS bahkan telah menempuh S-2. Proses pembelajaran di MA 

Muhammadiyah 1 Banjarmasin berjalan dengan efektif dan efesien dengan 

pedoman kurikulum yang terstruktur baik, guru yang berkompeten, serta sarana 

dan prasarana yang memadai. 

2. Faktor yang menarik peserta didik memilih bersekolah di MA Muhammadiyah 

1 Banjarmasin adalah  pembelajaran berkualitas, kemudian kegiatan 

keagamaan yang  sesuai minat siswa untuk memperluas ilmu agama, guru-guru 

yang berkompetensi dan berbudi baik, biaya sekolah sesuai dengan 

kemampuan peserta didik, dan lokasi sekolah yang strategis.  

 

B. Saran 

1. Bagi pihak Madrasah (MA Muhammadiyah 1 Banjarmasin), harus terus 

berupaya untuk meningkatkan kualitas pendidikan baik di akademik, non 

akademik maupun keagamaan sehingga masyarakat yakin untuk 

menyekolahkan anaknya di MA Muhammadiyah 1 Banjarmasin.  

2. Bagi peserta didik, diharapkan dengan bersekolah di MA Muhammadiyah 

1 Banjarmasin dapat memberikan kontribusi yang baik guna meningkatkan 

citra sekolah baik secara regional maupun nasional. 

3. Bagi peneliti selanjutnya, diharapkan dapat mengembangkan penelitian ini 

dengan sub pembahasan yang berbeda dan sebagai bahan evaluasi untuk 

melakukan penelitian selanjutnya. 

 

 

 


