
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

LAMPIRAN ï LAMPIRAN 

  



PEDOMAN WAWANCARA 

A. Pedagang Sembako Pasar Tradisonal Basirih 

1. Sejak kapan mulai berjualan sembako dipasar ini? 

2. Bagaimana Strategi pemasaran yang digunakan untuk menarik minat 

pelanggan? 

3. jenis produk apa saja yang Anda tawarkan di pasar ini? 

4. bagaimana keunggulan produk di toko ini dibandingkan dengan produk 

pesaing? 

5. Bagaimana cara menentukan harga produk yang dipasarkan?  

6. Apakah Anda menawarkan diskon atau promosi tertentu? 

7. Apakah ada alasan terhadap pemilihan lokasi? 

8. Bagaimana pedagang melayani pelanggan?   

9. Etika bisnis seperti apa yang di terapkan? 

10. Apa pemahaman Anda tentang etika bisnis syariah? 

11. Apa kendala dalam menjalankan persaingan usaha sesuai syariat islam?   

12. Apakah ada rencana untuk meningkatkan penerapan etika bisnis syariah 

dalam persaingan usaha Anda? 

13. Apa harapan pedagang dalam menghadapi persaingan dipasar ini? 

B. Pembeli Sembako Pasar Tradisional Basirih 

1. Apakah Anda merasa harga yang ditawarkan sesuai dengan kualitas 

yang Anda terima? 

2. Adakah promosi atau diskon yang membuat Anda lebih tertarik untuk 

membeli? 

3. Bagaimana pelayanan pedagang yang Anda terima saat melakukan 

pembelian? 

4. Bagaimana Anda menilai kehalalan produk yang Anda beli? 

5. Apakah Anda merasa bahwa pelayanan yang diberikan mencerminkan 

nilai-nilai etika bisnis syariah, seperti kejujuran dan keadilan? 
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