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Berdasarkan hasil penelitian yang Penulis lakukan dengan cara dokumenter

dan wawancara langsung kepada informan, maka dapat diuraikan sebagai berikut:

1. Gambaran Produk Simpanan Pelajar iB

Produk Simpanan Pelajar iB adalah tabungan untuk siswa yang
diterbitkan secara nasional oleh bank-bank di Indonesia, dengan persyaratan
mudah dan sederhana serta fitur yang menarik, dalam rangka edukasi dan
inklusi keuangan untuk mendorong budaya menabung sejak dini.* Program ini
merupakan program pemerintah yang dituangkan dalam Peraturan Presiden
No.2 Tahun 2015 tentang Rencana Pembangunan Jangka Menengah Nasional
(RPJMN) Tahun 2015-2019 vyang salah satunya adalah dilakukannya
pengembangan produk Simpanan Pelajar iB.>

Produk Simpanan Pelajar iB merupakan simpanan yang dikhususkan

bagi para pelajar baik SD, SLTP dan SLTA yang dikelola berdasarkan akad

! Siaran Pers, Dorong Budaya Menabung, OJK Kembangkan Tabungan Simpanan Pelajar
(“SimPel/SimPel iB”’) NO.SP-73/DKNS/OJK/9/2015.

? Direksi Bank Kalsel, Pedoman Simpanan Pelajar iB (No. 52/KEP.DIR/DBS/2015), him.



Mudharabah dengan nisbah bagi hasil dan dapat ditarik setiap saat.®> Tujuan

Produk Simpanan Pelajar iB ini ialah

a.

Literasi Keuangan
Yaitu meningkatkan pengetahuan dan pemahaman kepada siswa,
orang tua dan komunitas sekolah mengenai layanan keuangan

khususnya produk tabungan.

. Inklusi Keuangan

Meningkatkan akses keuangan yang mudah dijangkau, biaya ringan,
dan fitur yang menarik bagi siswa.

Budaya Menabung

Menciptakan budaya gemar menabung dan melatih pengelolaan

keuangan sejak dini.

. Pengembangan Aset (Asset Building)

Mengajarkan  kepada siswa untuk dapat memiliki dan

mengembangkan kekayaan sendiri dengan cara menabung.

Syarat dan ketentuan umum Produk Simpanan iB, yaitu

a.

Merupakan tabungan perorangan untuk siswa Warga Negara

Indonesia

. Diperuntukkan bagi siswa PAUD, TK, SMP, SMA, Madrasah (Ml,

MTs, MA) atau sederajat, yang berusia di bawah 17 tahun dan belum

memiliki KTP.

% 1bid,

him. 3.



c. Pembukaan rekening dilakukan melalui kerjasama antara sekolah

dengan bank.

d. Sekolah dapat bekerjasama dengan lebih dari 1 bank.

e. Satu siswa hanya diperkenankan memiliki 1 rekening Simpanan

Pelajar iB di 1 bank yang sama.

f. Tidak diperkanankan untuk rekening bersama (join account)

Fitur Produk Tabungan Simpanan Pelajar iB

Fitur Keterangan
Nama Produk Simpel iB
Mata Uang IDR (Rupiah)
Nama Rekening & CIF Nama Siswa
Setoran Awal Rp. 1000,-
Setoran Selanjutnya Rp. 1000,-
Biaya Administrasi -

Saldo Minimum Rp. 1000,-

Saldo Maksimum

Tidak Dibatasi

Bonus/Bagi Hasil

Mengacu Tabungan Pelajar iB Bank

Kalsel
Biaya Penutupan Rekening Rp. 1000,-
Biaya Status Dormant Rp. 1000,-
Penarikan, Penyetoran dan | Transaksi penarikan, penyetoran,

Pemindahbukuan

dan pemindahbukuan dapat dilayani




Kalsel/ Bank Kalsel Syariah

Frekuensi Penarikan Tunai

Tidak Diketahui

Nominal Penarikan Tunai

Maksimal Rp. 500.000,-/

rekening

Sedangkan penggunaan fasilitas kartu ATM untuk Simpanan Pelajar iB

ditetapkan sebagai berikut:

Keterangan Besaran
Biaya administrasi perbulan Rp. 1000,-
Biaya penggantian kartu Rp. 10.000,-
Maksimal  penarikan  tunai

Rp. 500.000,-
perhari
Maksimal frekuensi penarikan

3 kali
tunai perhari
Transfer Inter Bank Gratis
Transfer Antar Bank Tidak difungsikan

Program reward produk tabungan simpanan pelajar iB sebagai Berikut:

Hadiah/Souvenir

disekolah (baik online atau offline)

dan semua jaringan kantor Bank

hari,

kecuali pada saat ingin menutup




a. Pada setiap pembukaan rekening Tabungan Simpanan Pelajar Bank
Kalsel akan diberikan hadiah maupun atau atas dasar hubungan
kerjasama (bila persediaan masih ada dan sesuai kemampuan Bank dalam
menyediakan barang souvenir)

b. Dalam masa tertentu, dengan melihat aktivitas keuangan dan besarnya
pengendapan dana serta hubungan penabung dengan Bank yang terjalin
cukup baik, maka Bank Kalsel akan memberikan hadiah lainnya yang

jenis dan volumenya disesuaikan dengan kemampuan Bank.*

* Wawancara dengan Rinja Bayu Wanda dan Ahmad Khairullah, tanggal 22 Juni 2016 di Bank
Kalsel Kantor Cabang Syariah Banjarmasin



Nama

Umur

PEDOMAN WAWANCARA

Jenis Kelamin

Jabatan

Pendidikan
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© o N

11.
12.

13.

Siapa saja pengelola/yang berperan pada produk Simpanan Pelajar iB di
Bank Kalsel Kantor Cabang Syariah Banjarmasin?

Bagaimana sistem kerja sama Bank Kalsel dengan OJK terhadap
perkembangan produk tabungan ini?

Bagaimana mekanisme produk tabungan Simpanan Pelajar iB sampai
menjadi rekening tabungan? (terhadap nasabah muslim dan non muslim)
Apa saja peran anda agar terjalin PKS dengan pihak sekolah?

Bagaimana perkembangannya sekarang?

Berapa jumlah sekolah yang sudah terjalin PKS untuk daerah
Banjarmasin?

Apakah anda menerapkan POAC dalam manajemen produk ini?
Bagaimana strategi prmasaran yang anda lakukan?

Apa saja kendala yang dihadapi dalam menjalankan strategi pemasaran?

. Apakah benar adanya perbedaan kebijakan biaya administrasi ATM

degngan OJK?

Bagaimana peran bank terhadap pembagian segmentasi pasar syariah?
Bagaimana upaya manajemen pemasaran yang dilakukan setelah adanya
kendala tersebut?

Bagaimana usaha bank dalam menghadapi pesaing bank lain pada produk
ini?



Foto bersama Pimpinan Pelayanan Dan Customer Service Bank Kalsel Kantor
Cabang Syariah Banjarmasin
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Bersama Bpk. Subhan, Staf Divisi Operasional Bank Kalsel Kantor Cabang
Syariah Banjarmasin
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Wawancara dengan Rinja Bayu Wanda Staf Divisi Pemasaran Bank Kalsel kantor
Cabang Syariah Banjarmasin
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